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Fakta om ReadSoft
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ReadSofts aktie, 3| december 2010

" 4204 aktieagare

® 54 procent ags av institutioner

= Storsta institutionella aktieagarna:

Skandia 6,1%
Lansforsakringar Fonder 4,1%
Ponderus Securities AB 4,1%
Ohman IT Fond 4,1%
Unionen 3,7%
Forsakrings AB Avanza Pension 3,7%
Swedbank Robur Fonder 2,1%
Nordnet Pensionsforsakring AB 1,6%

" 91 procent svenskagda aktier
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Document Process Automation

Drivkrafterna

Nya organisationsmodeller
— natverk, etc.

Servicecenters
Outsourcing-projekt

Elektronisk handel och
informationsutbyten

Regelverk — SOX; svenska
bolagskoden, etc.

Kundnyttan

Okad effektivitet
Minskade kostnader
Snabbare hantering

Skapar flexibilitet och
dynamik

Hojer kvaliteten pa
information och processer

Etablerar sakerhet och
sparbarhet
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Automatiserar dokumentprocesser...

Verksamhetsomraden
" Inkop

" Order

"  Ansokningar

®  Anmalningar

® Undersokningar
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... inom alla typer av verksamheter

Branscher

" Tillverkande industri
" Detaljhandel

" Bank och finans

® Forsakringsbolag

®  Stat och kommun
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Inkopsprocessen som exempel

Forfragningar om Fraktsedlar
" o e andring i |
Dokument / forfragningar huvudboken

=  Inkopsforfragningar
"  Leverantorsfakturor
"  Orderbekraftelser

"  Fraktsedlar

DATAFANGST

Lk .
éndrlngar i huvudboken ATAFANGST KONTROLL

® Andringar i basdata [

i LT BUSINESS

Jog <, SERVICES

=

Inkommande MOTTAGANDE

kundordrar

forfragningar

Andringar i basdata
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ReadSoft B2B processautomation

Dokumentdrivna processer Kravdrivna processer
Séljordrar Betalningsforfragningar
Fraktsedlar Andringar i huvudboken
Fakturor Andringar i basdata
Betalningsavisering Anpassade krav

Datafangst PROCESS DIRECTOR

Inuti SAP
\a%e
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Document Process Automation -
Ekonomiskt och ekologiskt

= En faktura kopieras 5-11 ganger under
sin livstid om den hanteras manuellt

®  ReadSofts kunder hanterar 270

miljoner fakturor varje ar -
® Det innebar att ReadSofts losningar ¥ o
sparar ca |,4 miljarder pappersark % s
arligen -
" Detar lika med 3 000 trad eller 2 000 R

ton CO,-utslapp
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Marknaden vaxer stadigt

" Den totala marknaden:
= Den forvantade tillvaxttakten ligger pa 10,9 procent per ar
= Ar2012-2013 beriknas marknaden ha vixt till 3 miljarder USD
= Storsta segmentet:
®  Varldsmarknaden for detta (Batch Transaction) var 2009 totalt ca 900 MUSD

=  Tillvaxt 2009-2010 ca |3 procent

Worldwide Capture Software Market $m Market Segmen ts- $2.1bn 2010
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Kdlla: Harvey Spencer Associates
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Gartner om ReadSoft

® Gartner ser ReadSoft som en “premium product for AP invoice automation”
och rekommenderar ofta ReadSofts losningar for integration med SAP
eller andra ERP-system (affarssystem)

® ReadSoft ar “Best” i deras ranking av ledande leverantorer inom segmentet
for automatisk fakturahantering (Invoice automation solutions)

—  Kategorier: Basic, Better, Best

Kadlla: JohnVan Decker, Research VP, Gartner, Dec 2009
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ReadSoft skapar rutiner i varldsklass

Konsultfirman The Hackett Group havdar att:

® Endast 17% av foretagen pa Fortune 1000-listan anvander automatisk fakturahantering

® Verksamheter med rutiner i varldsklass har 92% lagre kostnader for fakturahantering an sina

kollegor

Processkostnad per transaktion
{Arbetskraft och outsourcing)

LsD
25

20

Inkopsorder + Kostnad = Hela processen
per faktura

- Andra foretag - Top Performer

F&r ect medianféretag motsvarar det ett
besparingsutrymme pi 2-3 miljoner USD
i den totala administrationen av inkdp.

Kalla:The Hackett Group

|
¥ I‘ 1 .

Hantering av pappersfakturor, %

B Vi har fa pappersfakturcr

E-postfax-losningar med OCR
for datainhiamening

Vi Hgger ut datainhimoningen fran
pappersfakourcrma externt

Skannade fakouror for arbetsflddet
rad OHCR far datainhamtning

Skannade fakturor for arbersfliodet

rmed manuell datainhimtning

Hanteras i pappersform med
ranuell datainhimening

The Hackett Groups undersékning visar pa
en svor tillvaxgporential inom marknaden fér
automatiserad fakturahantering (Skannade
fakturor féor arbetsfloder med OCR for
datainhamtning).

Kalla; The Haockett Groufs
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Nettoomsattning och resultat Q410

® Omsattningen okade med 7% och uppgick
till 179,5 (167,4) Mkr. | lokala valutor ar
tillvaxten 13%

" EBITDA-resultatet forbattrades med 73%
och blev 37,6 (21,6) Mkr

® Resultat fore skatt for perioden okade
kraftigt och uppgick till 36,8 (21,4) Mkr

= Kassaflodet fran den Iopande verksamheten
minskade till 22,3 (30,3) Mkr

Jamfarelsetal och kommentarer mot motsvarande period foregdende dr
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Ovrigt att notera fran Q410

" Licensforsaljningen okade med 17% i lokala
valutor

" Resultatmarginalen EBITDA i Q410 ar over
20%

= Tillvaxt pa alla marknader
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Nettoomsattning och resultat for helaret 2010

® Omsattningen uppgick till 618,2 (617,7) Mkr
(underliggande tillvaxt pa 6% i lokala valutor)

" EBITDA-resultatet okade med 93% och blev
56,5 (29,1) Mkr

= Resultat fore skatt mangdubblades och
uppgick till 49,5 (11,3) Mkr

= Kassaflodet fran den lopande verksamheten
uppgick till 73,1 (102,5) Mkr

Jdmforelsetal och kommentarer mot motsvarande period foregdende dr




Att notera fran 2010
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Marknaden har successivt forbattrats under aret

En stark krona dampar resultatutvecklingen och
doljer den verkliga tillvaxten i lokala valutor

Kraftigt forbattrade resultat ger en
resultatmarginal pa 9,1 % for helaret (EBITDA)

Accelererande licensforsaljning under aret

Ett flertal nya produkter har rullas ut med gott
resultat

"  PROCESS DIRECTOR
" REPORTER
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Omsattning per kvartal
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Fordelning av forsaljning

250
200
~
5
.|50/
~
o)
i
& (00
E
o
50
0 r tr  +r _°r 1 _—* _ * " *® 7T *T+T 7T T T 1T 1T T 71T " T1T T
N 9 S X N 9 S X N ) S x N 0 S x N 0 D &
o oo 0ooco 000 O0C OO0 00 0 0 o000 L0 o0 0CO 0
F P F I NN F FF I TS

Licenser ==Underhallsavtal Tjanster ==—Hardvara, ovrigt




BOKSLUTSKOMMUNIKE JANUARI — DECEMBER 2010

Forsaljning per geografisk marknad
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Fokus pa
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Lonsamhet och kassaflode
Tillvaxt och partnerforsaljning

Merforsaljning av nya produkter till befintlig
kundbas

Okad storlek pa var snittaffir mot nya
kunder

Driva tillvaxten av var pipeline hardare med
mera effektiv marknadsforing
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Marknadslage och framtid

= Vi tror pa en fortsatt positiv marknad, mojligen
med tillfalliga bakslag

" Vi raknar med att kronan starks ytterligare
under aret

" Positiva trender for ReadSoft:

- Stark marknadsposition — varldsledande

- Vara nya produkter tas emot mycket val
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Finansiell kalender

Delarsrapport januari-mars, 201 |
Arsstimma
Delarsrapport januari-juni, 201 |

Delarsrapport januari-september, 201 |

Kontakt:

Tel: 042-490 21 00

Jan Andersson, VD och koncernchef

Johan Holmgyvist, Informationschef

3 maj, 201 |
3 maj, 201 |
19 juli, 201 |
24 oktober, 201 |
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